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AFFARER OCH NARINGSLIV

Varje dag om
sma och medel-
stora foretag
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Oppet mal
for sport-
holaget

Skellefteabaserade Nordic
Sport blir ny partner pa arena-
utrustningar at Idrottssveriges
storsta specialforbund, Svenska
Fotbollférbundet.

"Det &r en marknad med
otroligt stark potential”, séger
Dennis Osterberg, dgare till
Nordic Sport.

Partneravtalet innebér att Nordic
Sport, som tillverkar friidrotts-,
ishockey- och fotbollsutrustning,
sponsrar Svenska Fotbollforbundet,
SvFF.

I gengild blir foretaget ensamt
lanserat av SVFF som leverantor av
arenautrustningar, bland annat
fotbollsmal, hornflaggor och spelar-
bas, och fir anvinda sig av for-
bundets namn pa sina produkter.
Foretaget finns 4ven med pa forbun-
dets hemsida och vid vissa matcher.

”Vi kommer formodligen in pa
de flesta arenor dér vi inte har
varit aktuella tidigare”, siger
Dennis Osterberg, dgare till Nordic
Sport.

Forsprang mot konkurrenterna
I Sverige siljs arenautrustning
for fotbollen for cirka 25-30 miljo-
ner kronor arligen. Nordic Sport
sélde fore avtalet for cirka en tredje-
del.

”Nu efterstravar vi att ta mer an
hilften av marknaden. Det kan gora
en okning pd 10 Mkr i omsittning for
oss”, sager Dennis Osterberg.

Foretaget ska dven utveckla pro-
dukter tillsammans med SvFF.

”Det &dr nagot vi har eftertraktat
lange. Vi far ett forspring mot kon-
kurrenterna.”

Nordic Sport omsatte 49 Mkr
forra aret, 6 Mkr mindre &n rekord-
aret 2008.

”Men resultatet starktes till cirka
1,2 Mkr efter finansnetto och var
vinstmarginal har gétt upp”, siger
Dennis Osterberg.

"Det var lite laskigt”

Omsittningsminskningen berodde
pa att foretaget har skurit bort olon-
sam produktion, bland annat till
idrotter som handboll och basket.

Dessutom dok den svenska mark-
naden under augusti, september och
oktober forra aret.

”Det skedde niistan ingen forsalj-
ning av idrottsutrustning Over
huvud taget i Sverige. Varfor vet vi
inte, mojligen var kommunerna
oroliga for hosten och drog in pa
inkop”, sdger Dennis Osterberg.

”Detvar lite 1askigt. Vilevde pa var
export. Men november och decem-
ber var jattebra, och i ar ser det ut att
bli nytt omséttningsrekord.”

CAMILLA ANDERSSON
camilla.andersson@di.se
070-59870 04

NY CHEF. Fagersta Hygiens nye vd, Mats Hogback, siktar pa att bredda sortimentet. Féretaget &r annars

mest kant for sina badrumsskap.

Nyved h

FAGERSTA

Nya produkter och en koncentration pa

ojer
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EFFEKTIVARE. Snart bygger foretaget en
ny slutmonteringslina for sina badrums-
skap.

FOR BARNEN. Skétbord &r en av foreta-
gets manga produkter.

tempot

Fagersta Hygiens forsiljning ska dubblas pa tva ar

till nu gjort allt sjélv, frn ax
till limpa. Man har kopt in
plat, bockat och klippt den,

befintliga produkter och pa
de nya produkter som vi
héller pd att utveckla. Det

karnverksa_lmheten ar recgptep som ska Fage_rSta svetsat, mélat, slutmonterat  nya handlar om andra artik-
ge den anrika badrumsskapstillverkaren Hygien och sedan transporterativig  lar som anvinds i samma
Fagersta Hygien mer luft under vingarna. m Agare: Kandel de fardiga produkterna frin  miljo som sképen, exempel-
"Mitt uppdrag 4r att férdubbla Managg'meflt. fa?nken , forklarar Mats vis handgukshangare, toa-
- . > "y e . B Omsittning Hogback. pappershallare, krokar och
omsattningen till 2012”, sédger foretagets 2009: 18 Mkr. »Nu siktar vi in oss pi att  sidant.”
nye vd, Mats Hégback. M Budget 2010: képa in produkter och tjéns-
21,6 Mkr. ter av leverantérer som kan  Till privatpersoner
Vildigt manga svenskar har Under varumarkena H Resultat fére gora det hir effektivare. Vi Hittills har Fagersta Hygiens
enrelation till Fagersta Hygi- ~ Kungsor och Femett tillver- skatt: Minus kan ju inte méta oss med  produkter mest sélts genom
en, eftersom foretagets bad-  kar foretaget allt frin bad- 168000 kronor. exempelvis duktiga platfore-  grossister som Ahlsell, BIG,
rumsskdp har monterats i  rumsskap i plat och tra till Budgeterar plus tag som har hypermoderna  Byggbeslag, Dahl och Grun-
svenska ldgenheter 4dnda  hygienskdp, medicinskdp, 617000 kronor maskiner for plitbearbet-  da. Men allt fler forfrigning-
sedan miljonprogrammets  vinklade viggspeglar, dis-  jar. ning. Vi ska i stillet sikta in  ar frin privatpersoner gor att

tid pd 1960-talet. Fast under
storre delen av foretagets
livslingd har det &gts av
Sambhall.

Kopte bolaget 2008
2004 tog den davarande
platschefen i Fagersta, Sten-
Ake Andersson, 6ver bolaget
och gav det namnet Femett.
Och i november 2008 kopte
affirsmannen Peter Kandel,
genom sitt investmentbolag
Kandel Management, foreta-
get och dndrade namnet till
Fagersta Hygien.

penser, skotbord och skép-
belysningar.

Vill effektivisera
Efter sitt 6vertagande inledde
Peter Kandel omedelbart en
effektiviseringsprocess, ett
arbete som Mats Hogback nu
har i uppdrag att fortsitta.
Han tilltrddde som vd for en
manad sedan efter atta &r som
vd for Kablageproduktion i
Visteras. Tidigare har han
arbetat i 25 ar i olika roller
inom ABB-koncernen.
”Fagersta Hygien har fram

M Anstéllda: 13.

oss pa att bygga en modern
lina for att gora slutmonte-
ringen pa ett bra och effektivt
sitt.”

Utvecklar nya produkter
Dérfor séljs nu flera av
Fagersta Hygiens maskiner.
Och omkring tre fjairdedelar
av den 3500 kvadratmeter
stora fabriken i Fagersta, som
bolaget dger, ska hyras ut till
andra foretag.

”Vi riaknar med att oka
volymerna ordentligt de bdda
nirmaste &ren, bade pa

foretaget tittar pd mojlig-
heterna att silja en del direkt
viawebben. Att bredda mark-
naden utanfor Sverige ar en
annan sak som Fagersta
Hygien inte utesluter.

”Viser verkligen framtiden
an med tillforsikt. Vi har en
stabil och vdxande order-
ingdng pd vara Dbefintliga
produkter”, forklarar Mats
Hogback.
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